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Saby EDI: автоматизация
цепочек поставок и
документооборота
Электронный документооборот сегодня перестал быть
элементом цифровой моды — он стал необходимым
условием стабильной и эффективной работы бизнеса.
Компании, сотрудничающие с крупными торговыми сетями
или государственными структурами, сталкиваются с
необходимостью обрабатывать сотни заказов, прайс-листов,
спецификаций и других документов ежедневно. В этом
контексте решение Saby EDI предлагает компаниям не
просто сервис по обмену файлами, а полноценную
экосистему для автоматизированной работы с заказами и
поставками.

По материалам Saby 10 апреля 2025 4 мин чтения 2 718 прочтений

Что такое EDI и зачем он бизнесу
EDI (Electronic Data Interchange) — это формат электронного обмена документами между бизнес-
партнерами. Принцип его работы основан на стандартизированной передаче данных, благодаря чему
документы можно обрабатывать автоматически без участия человека. Такая технология особенно важна
для компаний, чьи процессы завязаны на крупных сетях: ритейле, производстве, дистрибуции,
фармацевтике и e-commerce.

Saby EDI упрощает и ускоряет все этапы взаимодействия между поставщиком и сетью. Заказ,
подтверждение, отгрузка, возврат, корректировка прайс-листа или спецификации — всё это происходит
в электронном виде, без бумажной волокиты и с максимальной точностью.

Автоматизация от заказа до отгрузки
Платформа Saby интегрируется с учетными системами компании, включая 1С, и позволяет
автоматизировать обмен документами «от и до». Заказ, поступивший от торговой сети, моментально
отображается в системе, проходит проверку и может быть автоматически превращен в расходную
накладную или отгрузку. Таким образом, компания экономит время сотрудников и минимизирует
человеческий фактор.

Функциональность сервиса охватывает весь цикл работы с заказами. Поддерживается проверка
документов на соответствие требованиям торговых сетей, пересчет единиц измерения (например, из
коробок в штуки), а также отложенная отправка — возможность формировать и подписывать документы
заранее, но передавать их в сеть в удобное время.



Кроме того, система автоматически отслеживает изменения в прайс-листах и спецификациях. Это
особенно важно для компаний с широкой номенклатурой, где ошибка в цене может привести к срыву
поставки или потере прибыли.

Как EDI упрощает работу поставщика
Одним из главных преимуществ EDI для поставщика становится скорость и прозрачность процессов.
Благодаря цифровому обмену документами исчезает необходимость вручную вводить заказы, сверять
данные, проверять реквизиты и сроки. Система делает это самостоятельно.

Кроме того, Saby позволяет существенно сократить количество ошибок, штрафов и возвратов, которые
могут возникнуть при работе с сетями. Каждое несоответствие, будь то неправильное количество
товаров, дата отгрузки или ошибка в кодировке товара, — это потенциальный убыток. EDI помогает
минимизировать такие риски.

Также поставщики получают возможность быстрее закрывать НДС-документы, автоматизировать
согласование цен и видеть всю историю документа в одном интерфейсе.

Преимущества для поставщика:

Автоматическое получение и загрузка заказов от сетей

Проверка документов на соответствие стандартам

Быстрая отправка УПД, ТОРГ-12, счетов-фактур и других документов

Интеграция с 1С без дополнительных настроек

Возможность настроить сценарии отложенной отправки

Что получает торговая сеть
Для торговых сетей переход на EDI позволяет существенно повысить управляемость закупками. Все
заказы структурированы, поставки предсказуемы, а отклонения фиксируются и обрабатываются
автоматически. Это снижает операционные затраты и исключает дефицит или пересорт на складах.

Система формирует централизованную базу данных, где каждый заказ отслежен, каждый товар
промаркирован, а каждая ошибка зафиксирована. Такие данные позволяют принимать более точные
управленческие решения.

Преимущества для сети:

Более точный прогноз и планирование закупок

Исключение ошибок от поставщиков

Уменьшение количества возвратов и потерь

Быстрый доступ к данным и историям сделок

Возможность интеграции с системами аналитики



Интеграция и гибкость решений
Saby EDI может использоваться как через веб-интерфейс, так и через API-интеграцию с любыми
учетными системами. Для большинства компаний внедрение не требует больших трудозатрат: модуль
для 1С поставляется бесплатно, а настройка подключения занимает от 2 рабочих дней. Это позволяет
начать работу с системой практически сразу после принятия решения.

Веб-интерфейс позволяет сотрудникам оперативно отслеживать все заказы, отгрузки и документы. Он
доступен с любого устройства, включая смартфоны, и не требует установки дополнительного ПО.

Вся история документооборота хранится бессрочно. Это удобно для последующих проверок, сверок с
контрагентами или при возникновении спорных ситуаций.

Безопасность на уровне инфраструктуры
Saby располагает собственными центрами обработки данных и удостоверяющим центром, что
гарантирует высокий уровень защиты передаваемой информации. Данные проходят регулярное
резервное копирование, защищены от несанкционированного доступа, а система устойчива к DDoS-
атакам. Соответствие требованиям 1Г класса защищенности делает платформу подходящей даже для
компаний, работающих с персональными данными и госсекторами.

Идеальное решение для множества отраслей
Saby EDI подходит не только для классического ритейла. Его активно используют компании из сектора
HoReCa, фармацевтические сети, интернет-магазины, производственные предприятия и оптовые
дистрибьюторы. Универсальность платформы и гибкие настройки делают ее удобной в самых разных
сценариях.

Компании, выбравшие Saby, сокращают издержки, повышают точность документооборота и выходят на
новый уровень автоматизации внутренних процессов. Это не просто электронная альтернатива
бумажным документам — это стратегический инструмент, влияющий на эффективность бизнеса в
целом.
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EDI:  ЗАКАЗЫ И ПОСТАВКИ

Премия за EDI-кейс: как оценить
внедрение в торговой сети
Премия хорошо работает как повод заметить
проект, но плохо — как готовое обоснование
закупки. В июне 2026 года кейс Saby EDI для
сети «Суши-Маркет»…
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